
全日会員様と弊社プロ代理店との
業務提携のご提案資料

三井住友海上火災保険株式会社



全日会員不動産業者様の提携によるメリット

・不動産のお取引のお客様が

低廉な保険料で火災保険

にご契約頂けること

・お客様をトスアップするだけ、

全日会員不動産業者様の

労力はごく僅か

・紹介謝礼について、提携

代理店と相談いただきます。

（現地保険会社担当

課支社とともに適宜決定）

プロ代理店の皆様が、全日会員
不動産業者にアプローチし、提携関係
となります。

(※)募集関連行為従事者として登録・管理
     (現地保険会社課支社にて対応)

【募集にあたっての事前準備】



本スキームと住宅購入者様のメリット
■住宅購入者様のメリット

住宅購入者割引１０％を適用（火災保険部
分）

■販売商品名

GKすまいの保険（全日会員専用火災保険）

■対象物件

全日会員・不動産業者様が「販売、販売代理、仲介、

管理、建築請負または建築検査した」住宅建物

■特徴

専用プラットフォームを通じた火災かんたん手続きでの販売

（お客様自身が最終的にネットによる契約手続き）

■主な販売パターン（募集パターンCの場合）全日会員・不同者業者様＝契約紹介者 募集関連行為従事者

現地募集・提携代理店 非幹事代理店：９０％

一般社団法人全国不動産協会（通称：TRA) 非幹事代理店：１０％



募集の流れ＜前半＞（募集パターンCで全日会員業者が住宅を販売した場合の一例）

③必要情報の入力
・住宅購入者割引の適用を
希望する火災保険見込客に、
プラットフォーム【１】にて
必要情報を入力していただきます。
・募集形態について、正確な情報を
入力いただく必要があります。

①見積提示の同意
・全日会員不動産業者と火災保険
見込み客の間で不動産売買の
商談が成立し、購入した住宅に
ついて本キームの見積提示に
同意頂きます。
・全日会員不動産業者様は代理店
ではなく「募集関連行為従事者」で
あることを見込み客にしっかりと説明
していただきます。

②提携代理店による見積提示と商談
・全日会員と提携関係が出来た現地・提携
(プロ)代理店は、火災保険見込み客に
対し、住宅購入者割引適用前の汎用の
見積を使用し火災保険の商談を行います。
・住宅購入者割引適用のためには専用
プラットフォームからの手続きが必要になる
ことを説明します。

https://ms-hoken.smktg.jp/public/application/add/2673


募集の流れ＜後半＞（募集パターンCで全日会員業者が住宅を販売した場合の一例）

⑥ＴＲＡから見込み客へのご案内
・幹事代理店であるTRAが、
「火災かんたんネット手続きの
ご案内」をお客様の指定メール
アドレスに送信します。
・案内受信後、お客様ご自身で
ネットでの手続きを完了して
いただきます。

④全日会員様のご入力
・全日会員不動産業者様に
プラットフォーム【２】を入力して
いただきます。
・計上に必要なファイル等もここで
アップロードしていただきます。

 (注)＜前半＞の③の直後が望ましい。
・この際にも募集形態について正確に
入力していただきます。

⑤全日の取り纏め
・全日は、③と④（プラットフォーム
 【１】【２】）の情報を取り纏めて、
 幹事代理店TRAに連携します。
・③と④の募集形態の回答が
相違している場合は⑤へは
進めません。

https://ms-hoken.smktg.jp/public/application/add/2672

	既定のセクション
	スライド 1: 全日会員様と弊社プロ代理店との 業務提携のご提案資料
	スライド 2: 全日会員不動産業者様の提携によるメリット
	スライド 3: 本スキームと住宅購入者様のメリット
	スライド 4: 募集の流れ＜前半＞（募集パターンCで全日会員業者が住宅を販売した場合の一例）
	スライド 5: 募集の流れ＜後半＞（募集パターンCで全日会員業者が住宅を販売した場合の一例）


